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Pragne zwréci¢ uwage na fakt, iz w nowej wersji Zasad dokonywania wyboru projektéw w ramach PO
KL, ktore zamieszczone zostaly na stronie internetowej www.efs.gov.pl w dniu 17 grudnia br.
i obowigzywac¢ bedg od dnia 1 stycznia 2011 r. doprecyzowano m.in. zapisy dotyczgce negocjaciji.

W podrozdziale 6.5 Ocena merytoryczna — procedura pozostawiono zapis, ze w przypadku
zaproponowania przez oceniajacego zmian w zakresie merytorycznym iflub budzecie projektu projekt
kierowany jest do negocjacji". Nie zmieniono réwniez nastepujacego zapisu w podrozdziale 6.12
Negocjacje: ,propozycja dokonania zmian merytorycznych w tresci wniosku i/lub zmian w budzecie
projektu (w tym wysokosci kwoty dofinansowania) zawarta jest w pismie adresowanym do
projektodawcy”.

Jednoczesnie w podrozdziale 6.12 wprowadzono nowe regulacje:

1) .Negocjacje budzetu powinny prowadzi¢ do ustalenia wydatkéw na poziomie racjonalnym
i efektywnym, w szczeg6lnosci do zapewnienia zgodnos$ci ze stawkami rynkowymi nie tylko
pojedynczych wydatkéw, ale rowniez tacznej wartoéci ustug / towarow uwzglednionych w budzecie
projektu lub calej wartosci projektu.” oraz

2) ,Etap negocjacji stuzy weryfikacji i wyjasnieniu kwestii problemowych, a takze wyjasnieniu
rozbieznosci pomigdzy stanowiskiem projektodawcy a stanowiskiem |OK W szczegolnosci w
sytuacji, gdy w wyniku oceny KOP przyznano nizszq od wnioskowane] kwote dofinansowania ze
wzgledu na zidentyfikowanie wydatkéw niekwalifikowalnych,”

W zwiazku z powyzszym Instytucja Zarzadzajaca PO KL zwraca sie z uprzejmg prosbg o takg
organizacje procesu oceny projektow (w szczegélnoéci poprzez zapewnienie odpowiedniego poziomu
kwalifikacji osob dokonujacych oceny w ramach KOP), ktora zapewni, iz etap negocjacji zostanie —
dzigki identyfikacji wszystkich kwestii problemowych na etapie oceny merytorycznej — wykorzystany do
peinego wyjasnienia wszystkich rozbieznosci pomiedzy 10K a projektodawcg. Tym samym sprawnie
przygotowane i przeprowadzone negocjacje powinny zapewnic, iz po ich zakonczeniu IOK nie bedzie
ingerowac w ksztalt i budzet projektéw, dokonujac dodatkowej, nieprzewidzianej procedurami weryfikacji
oceny przeprowadzonej przez KOP.

Nalezy réwniez podkresli¢, ze negocjacje powinny dawaé prawo do przedstawienia swoich racji-
obydwu partnerom negocjacyjnym - zaréwno IOK, jak i projektodawcy. Niedopuszczalna jest
zatem praktyka narzucania projektodawcy okreslonych warunkéw koniecznych do zawarcia
umowy o dofinansowanie bez mozliwosci zajecia przez niego stanowiska. Jednocze$nie w sytuacji
wystapienia rozbieznosci pomigdzy stanowiskiem projektodawcy a stanowiskiem IOK i podjecia przez
IOK decyzji o przeprowadzeniu negocjacii pisemnych wskazane jest — na wniosek jednej ze stron —
przeprowadzenie dodatkowego spotkania negocjacyjnego (negocjacji ustnych) nawet juz po uplywie
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terminu przewidzianego na przeprowadzenie negocjacji, majgcego na celu wypracowanie ostateczne;
wersji wniosku o dofinansowanie, mozliwej do zaakceptowania przez obie strony. Przed spotkaniem
negocjacyjnym projektodawca powinien zosta¢ doktadnie poinformowany w formie pisemnej
o wszystkich zastrzezeniach, co do wniosku o dofinansowanie, ktére bedg przedmiotem spotkania.

Z powazaniem,
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